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Stammdaten

 Bis zu 1.000 Mandanten
 Fremdwährungsfähig
  Über 1 Mio. Kunden und über  

1 Mio. Lieferanten mit jeweils bis 
zu 99.999 An sprechpartnern

  Artikel-, Kunden- und Lieferanten- 
sperrvermerke

  Sammelkonten für Einmalkunden  
oder -lieferanten

   Frei definierbare Zahlungskonditionen
  2 Zahlungskonditionen pro 

Kunde und Lieferant
  9 verschiedene Fremdsprachen  

und Formularvarianten

  999 Vertreter mit Provisionssatz  
hinter legbar

  20-stellige alphanumerische Artikel -
nummern einschließlich integrierter 
Barcode-Code-Prüfung (z. B. EAN)

 Handels-Stückliste
 30-stellige Seriennummern
  20-stellige alphanumerische Chargen- 

nummern inkl. Mindesthaltbarkeitsdatum
  Kostenträger pro Artikel hinterlegbar
  Abweichende Maß- und Mengenein- 

heiten für Artikel
  9 Verkaufspreise pro Artikel – netto  

oder brutto – definierbar

Das Modul Verkauf der Sage New Classic hat alle Funktionen, die Sie benötigen, um Aufträge einfach und effizient zu bearbeiten. 
Es ist komplett fremdwährungs- und mehrmandantenfähig. Neben den üblichen Vorgängen wie Angebote, Aufträge, Lieferscheine, 
Rechnungen, Stornorechnungen und Gutschriften können Sie auch Sammel- und Proformarechnungen, Werkstattaufträge und 
Warenbegleitscheine bearbeiten. Aufträge aus Webshops können direkt in den Verkauf zur Ausführung übernommen werden. PDF-
Rechnungen werden automatisch als E-Mail verschickt. Aufträge lassen sich als XML-Dokument elektronisch mit anderen Waren-
wirtschaftssystemen austauschen.

Warenwirtschaft

 10-stufige Rabattstaffel pro Artikel
 Rabattmatrix für Kunden und Artikel
  Sonderrabatte pro Kunde  

und Artikelgruppe
 3-stufiger Kettenrabatt
  Sonderpreise für Kunden und Artikel  

in beliebigen Fremdwährungen
  Verwaltung von Lagerorten getrennt  

nach Verkauf und Einkauf
  Aktiv-/Passiv-Kennzeichen für Artikel,  

Handels-Stück listen, Kunden und  
Lieferanten

  Kopiervorlagen für Kunden, 
Lieferanten und Artikel

Auftragserfassung
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Verkauf

  Erstellung von Angeboten, Kosten  vor  -
anschlägen, Mehrfachvorgängen,  
Telefon ver  kauf, Einzel-, Sammel-  
und Stapelaufträgen

 Abwicklung von EU-Geschäftsvorfällen
  Aufträge, bestehend aus Auftrags  be - 

stätigung, Lieferung, Rücklieferung,  
Rechnung, Direktrechnung, Sammel-
rech nung, Gutschrift, Stornorechnung  
und Proforma rech nung

 Barverkauf/Kasse
  Übernahme kompletter Angebote oder  

ein zelner Positionen aus anderen  
Vorgängen

  Erfassung von Kostenstelle und -träger 
sowie Buchungskreis pro Auftrag

  Dezentrale Auftragserfassung für 
Außendienstmitarbeiter oder Filialen

  Schnelle Preis- und Lieferauskunft  
für Telefonverkauf

  Bestellangaben des Kunden in allen  
Korrespondenzformularen

  Kreditlimitprüfung
 Druck von Überweisungsträgern
  Taggenaue, jahresübergreifende Dispo si-

tion mit Anzeige des Bedarfsverursachers
  Positionsgenaue Kalkulation mit meh-

reren Zuschlägen nach verschiedenen  
Kriterien

  Preisnachweis über verwendete  
Rabatte/Sonderkonditionen

  Anzeige der aktuellen und disponierten  
Bestände

  Automatische Versandkostenposition 
nach Gewicht oder Rechnungsbetrag

  Festlegung von Teilzahlungsverein-
barungen für den Kunden

  Abwicklung von Streckengeschäften  
durch auftragsbezogene Bestell- 
vorgänge

  Projektbezogene Kost-
enträgerrechnung

  Druck der Korrespondenzformulare  
direkt nach der Erfassung oder im  

Stapeldruck und Versand 
als E-Mail-Attachment

  Automatische Generierung aller gelie- 
ferten und noch nicht berechten  
Positionen zu einer Sammel- 
rechnung für einen Kunden

 Lagerverwaltung mit Inventur
 Offene-Posten-Verwaltung
  Auftragseingangsbuch und Rechnungs- 

ausgangsbuch mit Statistiklauf und  
Übergabe der Daten an die Finanz- 
buchhaltung

 Mehrfachvorgänge
  Erzeugen von Bestellvorschlägen  

oder Produktionsaufträgen in der  
Auftrags erfassung

Einkauf

  Bestellvorschläge erstellen, be-
arbeiten und übernehmen.

  Preisanfragen erstellen
  Bestellungen bestehend aus Liefe-

rung, Rechnung, Gutschrift, Waren-
eingang und Storno-Wareneingang.

  Lieferavis und Liefereingänge erfassen.
  Stapeldruck von Preisanfragen, Bestel-

lungen und Rückstandsmeldungen.
  Mahnwesen für Preisanfragen, 

Lieferavis und Lieferungen
  Warenbewegungen erfassen.
  Zahlsperren setzen.

Sonstige Funktionen

 Archivierung von Vorgängen
 Drilldown-Funktion 
 Druck zusätzlicher Dokumente
 Versandschnittstelle
  Datenimport Artikel-, Kunden- und  

Lieferantenstammdaten
  Datenimport von Inventurdaten 
  XML-Dokumentenaustausch im  

Format OpenTRANS 1.0  
(siehe: www.opentrans.org)

  Individuelle Zusatzdaten für Artikel,  

Kunden, Lieferanten, Stücklisten,  
Aufträge und Bestellungen

  DATEV-Export-Schnittstelle für  
die Datenübermittlung an den  
Steuerberater

  Reparaturverwaltung

Auswertungen

  Hit- und Umsatzlisten nach Artikel, Arti-
kelgruppen, Kunden, Kundengruppen, 
Lieferanten und Lieferantengruppen

  Karteien für Kunden, Lieferanten  
und Artikel

  Auswertung von offenen Angeboten,  
Aufträgen und Rechnungen

  Vertreterumsätze und 
Provisions ab rechnung

  Mitarbeiterumsätze
  Vorjahresvergleich für Artikel, Kunden  

und Lieferanten 
  OP-Auskunft für Kunden und  

Lieferanten
 Perioden- und Jahresabschluss
  Chefübersicht mit Kennzahlen aus  

Einkauf und Verkauf 
  Bildschirmauskunft für Statistikdaten  

wie z. B. Kunden, Lieferanten, Artikel  
usw.

 Warenbewegungsbücher

Zusatzpakete

  Lagerwirtschaft
  Warenwirtschaft Pluspaket beste-

hend aus Intrastat, erweiterte Ver-
treterabrechnung, Obligoverwaltung, 
Rahmenaufträge- und -bestellungen 

Mehr Informationen zu den Zusatzpaketen 
siehe: www.sage.de/CL, PDF-Downloads. 
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